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RESUMO PROFISSIONAL

Engenheiro Agrénomo com cinco anos de atuacdo técnica e comercial no agronegdcio, com rotina de andlise e aprovacio de cadastro de
produtores, operacbes de barter e gestdo de carteira. Certificado FBB420 em Agronegocio e Crédito Rural pela FEBRABAN e CPA pela
ANBIMA. Fundei e opero um CRM préprio (crm.agr.br) com 3.629 produtores cadastrados, 1.193 propriedades e 3,28 milhdes de hectares
mapeados, que sustenta R$ 30,6 milhdes em vendas fechadas e R$ 34,9 milhées em pipeline ativo. Em 2025 entreguei 23% de crescimento de
faturamento na carteira e bati a meta anual, com leitura de funil e priorizacado por indicadores. Curso pés-graduacdo em Ciéncia de Dados no
UniCEUB e sou graduado em Matematica, com uso pratico de SQL, Python, R e Power Bl. Conheco a realidade do produtor por dentro da
porteira, o que me permite avaliar risco, safra e capacidade de pagamento com leitura técnica de campo.

CERTIFICACOES

FBB420 - Agronegocio Crédito Rural 2026
FEBRABAN

FBB510 - Cooperativas 2026
FEBRABAN

CPA 2026
ANBIMA

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

Consultor de Eficiéncia Agronémica mar/2025 até o momento

Solubio - Formosa, GO

o Respondo pelo cadastro e pela aprovacdo de cadastro dos produtores da carteira, conferindo documentacao, dados da propriedade e
histérico antes da liberagdo comercial.

o Aumentei em 23% o faturamento da carteira em 2025 e bati a meta anual, resultado de leitura de funil e priorizacdo orientada por
indicadores.

» Acompanho metas versus realizado por carteira, identifico desvios de faturamento e ajusto a estratégia comercial com base em dados.

o Estruturei indicadores de conversio por etapa do funil (prospeccéo, visita, proposta e fechamento) para leitura continua da performance da
carteira.

o Operodashboards préprios (Perfil CRM) para monitorar KPls, alertas de desvio e priorizacido das acbes comerciais.

Consultor Técnico de Vendas set/2023 a mar/2025

Nutrien - Unai, MG

» Conduzi vendas na modalidade barter (troca de insumos por gréos), estruturando a operacdo com o produtor a partir da cultura, da area e
da capacidade de entrega da safra.

o Conduzi o cadastro e a aprovacao de cadastro dos produtores, analisando documentacao e informacdes da propriedade para habilitar a
operacao comercial.

o Usei CRM na rotina didria para registro de atendimentos, gestao de carteira e acompanhamento de oportunidades em uma das maiores
revendas de insumos do mundo.

o Fiz o acompanhamento técnico em fazendas e conduzi campos de pesquisa de variedades, o que me deu leitura direta de produtividade,
custo e risco de lavoura.

o Produzi cadernos de resultado com dados de campo para sustentar a recomendacéo técnica e a decisdo de compra do produtor.

Fundador e CEO out/2023 até o momento

CRM AGRO - Brasilia, DF - crm.agr.br

o Desenvolvi e opero um CRM préprio para o agronegoécio com cadastro estruturado de produtores e propriedades, funil de vendas e
histérico completo de relacionamento.

» Base gerenciada de 3.629 produtores e 1.244 clientes, com R$ 30,6 milhées em vendas fechadas (328 negociacdes) e R$ 34,9 milhdes em
pipeline ativo (170 oportunidades).

» Modelei e mantenho 3,28 milhdes de hectares em 1.193 propriedades cadastradas, com dados de area, cultura e histérico que sustentam a
analise de potencial de cada produtor.

o Construi painel gerencial com indicadores em tempo real (taxa de conversio, origem dos leads, desempenho por vendedor e status das
negociacdes) em Power Bl e SQL.

o Mapeei 27 vendas perdidas no funil e usei a leitura dos indicadores para reduzir gargalos e direcionar o time as contas de maior potencial.



Promotor Técnico jul/2022 a ago/2023
Nutrien - Unai, MG

» Instalei mais de 50 campos demonstrativos lado a lado, avaliando todas as fases da planta e apresentando os resultados aos produtores.
» Gerei mais de 3.000 sacos de soja vendidos como resultado direto dos campos conduzidos.

» Desenvolvi a marca Sementes Goias na regido e organizei dias de campo para recepcao de produtores.

» Deisuporte ao time comercial no portfélio de sementes da empresa.

Lider de Campo jan/2022 ajun/2022
Syngenta - Formosa, GO

o Entreguei os 12 campos sob minha responsabilidade com aprovacgédo acima de 99,3%.
» Comandei as equipes de trabalho nos pivos em campos de producéo de sementes de milho.
o Coletei e analisei dados de campo para orientar as decisdes operacionais da equipe.

FORMAGCAO ACADEMICA

Pés-graduacio Lato Sensu em Ciéncia de Dados (em andamento) jul/2026 ajun/2027
UniCEUB, Centro Universitario de Brasilia

Licenciatura em Matematica jan/2024 ajul/2026
UNINTER, Centro Universitario Internacional

Bacharelado em Agronomia jan/2016 anov/2021
Universidade de Brasilia, UnB

COMPETENCIAS

Agronegécio e Crédito: Crédito rural (FBB420), operacdes de barter, cadastro e aprovacio cadastral de produtores, anélise de propriedade e
safra, mercado financeiro e investimentos (CPA)

Comercial e Relacionamento: Gestéo de carteira, funil de vendas, indicadores de conversio, acompanhamento de metas, prospeccao e
retencao de produtores, CRM

Dados e Analytics: SQL, MySQL, Python, R, Power Bl, Excel avancado, business intelligence, mineracao de dados, bioestatistica aplicada

Tecnologia: Desenvolvimento de sistemas (Java, PHP, React Native), integracdo de APIs, IA generativa e Model Context Protocol (MCP),
automacao de processos

Agrondmico: Fertilidade de solo, manejo de culturas, bioinsumos, condugado de campos experimentais, AutoCAD

RECONHECIMENTO

o Prémio Melhor Ideia no AgroHack, realizado na Agro Brasiliaem maio de 2024, pela proposta de solucio tecnoldgica para o setor agricola.
CURSOS COMPLEMENTARES

» Bioestatistica na pratica utilizando o ambiente R - Udemy, 24h, 2024. Aplico a linguagem R na andlise dos dados de campo e de carteira da
rotina de trabalho.

» CRM, Gestao do Relacionamento com o Cliente - Udemy, 9h, 2024. Base para a estruturacao do funil e dos indicadores do CRM que
desenvolvi.

o ChatGPT Expert Professional Certification - Institute of Management, Technology & Finance, 6h, 2024. Uso de IA generativa aplicada a
produtividade e a qualificacio de leads.

IDIOMAS

Portugués: Nativo
Inglés: Intermediario



